
OPTIMÉR 
MICROSOFT 365 
LICENSBUDGETTET 
 
Colibo intranet faciliterer større fleksibilitet i  
licens porteføljen og potentielt store besparelser.

colibo.com



Resumé
Microsoft 365 og dermed SharePoint er det oplagte valg i mange private 
og offentlige organisationer – og med god grund. Microsoft 365 giver 
brugerneflereværktøjerogmulighederendnogensindefør.Fordenen-
keltemedarbejderkandetdogopleveskomplekstogsværtatoverskue.

Detbetyder,atendelorganisationerrisikerer,atkøbedyrerelicenspak-
kerogdermedmerefunktionalitetendmedarbejderneiudgangspunktet
har brug for. 

Coliboerenintranetplatform,dersamlerdendigitalearbejdspladsiet
yderst brugervenligt interface og integrerer med andre systemer som 
Microsoft365ogSharePoint.Formålet er atknyttemedarbejdereog
systemertætteresammenogdervedskabesynergiogværdi–bådeøko-
nomiskogpraktisk.

NårmankombinererMicrosoft365ogSharePointmedColibosomin-
tranet,bliverdetmuligtattilpasse365-licensporteføljenogopnåbespa-
relserpålicensbudgettet.Samtidigtimødekommermandereellebehov
hosbådeadministrativemedarbejdereogkollegaerimarkenudenatgå
påkompromismedkommunikationogvidendeling.

PotentialetforbesparelserpåMicrosoft365-licensbudgetteterisærre-
levantfororganisationermedmereend300medarbejdereogenblan-
dingafkontor-og’frontlinjemedarbejdere’.
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Intro
ViønskermeddetteWhitePaper,atbelysehvordanjeresorganisation
bådeopnårenmerefleksibelMicrosoft365-licensstrukturmedColibo
intranetogmulighedforvæsentligebesparelsersamtetforbedretover-
blikoversystemerogapplikationer.

Økonomi
Ofteerholdningenden,athvismanalleredeharkøbtMicrosoft365,så
erSharePointet’gratis’intranetklartilbrugogisærmindreorganisa-
tioner vil opleve, at der er gode muligheder for at lave en basis-intranet-
løsning.SharePointerdogikkeetdriftsklartintranetudafboksen.Det
erenplatform,hvorpåetintranetkankonfigureres,ogderviltypisk
væreomkostningerforbundetmeddetteistørreorganisationer.*

OmkostningernetilatdriveetSharePoint-baseretintranetomfatterty-
piskmandetimerfordenellerdeansvarligemedarbejder(e),konsulent-
timertil implementeringogløbendeomkostningertildeudviklings-
projekter,dermåforventesatkommeovertid.

Kompleks funktionalitet
Microsoft har med nyeste generation af SharePoint satset stort i for-
søgetpåatsimplificereetkomplekstMicrosoft-miljø.HverMicrosoft
365-applikation rummer en fantastisk funktionalitet, som virkelig
styrkerorganisationernesdigitalisering.

Udfordringenerbare,atnårMicrosoft365tilbydersåmangemulighed-
erforkommunikation,planlægningogdokumenthåndteringkommer
det uværligt til at virke komplekst.Det kanopleves somom, at der
manglerlogikogstruktur–medandreord,atdermedMicrosoft365
og SharePoint mangler en lim mellem de to. 

SharePoints styrke
SharePointhardogenklarstyrke.DetergodtsomDMS(Document
Management System), altså til struktureret lagring og håndtering af
dokumenterogfiler.

Undersøgelser peger på, at 
brugere af Microsoft 365 kun 
udnytter omkring 20% af 
funktionaliteten.

20%

*Kilde:ClearboxConsultingLtd.
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blikket over Microsoft 365. Det fører 
dagligt til, at man spørger sig selv, 
hvilket valg der er det rigtige: 

”Hvor skal jeg lagre mit dokument?  
– på OneDrive, i SharePoint eller i Teams?”

”Hvor kommunikerer vi i denne projektgruppe?  
– i SharePoint, på Teams, i Yammer eller bruger vi mail?”

”Jeg troede, at dette var mit dokument, men en anden har ændret i 
det og kommenteret på det? – hvad er nu gældende?

”Hvad er et Communication Site i SharePoint i forhold til et Hub 
Site eller et Team Site, og hvornår bruger jeg det?”

3 6 5
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Optimér 
licensbudgettet
SomudgangspunktkanenhverorganisationvælgeSharePointogom-
læggederesservermiljø tilMicrosoftAzure.Deterblevet lettere,da
Microsoft365indeholderværktøjertilovergangenogadministrations-
byrdenerfaldetbetydeligtforisærstoreorganisationer.

Licensomkostninger med mere
Enmellemstorellerstorvirksomhed,dervælgerdenfuldepakkehos
Microsoft, hvor både Security ogCompliance indgår i licensen, står
medenhøjlicensmæssigudgift.Samtidigtskalløsningenimplemente-
resogdriftes,hvilketoftekræverit-medarbejdereellereksternekonsu-
lentermedgrundigtkendskabtilMicrosoftAzuresamtSharePoint.Det
erderforsandsynligt,atvedligeholdelsenafetMicrosoftmiljøkræver
ansættelseafekstramedarbejderetilatvaretagedennedelafopgaveni
størreorganisationer.DermedstigeromkostningerneforenrenMicro-
soft365-løsning.

Colibo intranet tilfører fleksibilitet
MedColibosomintranetløsninggiverdetmulighedforetmereflek-
sibeltlicensbilledepåmedarbejderniveau.EnvirksomhedmedColibo
behøver fx ikkeMicrosoft 365-licenser til alle, hvis behovet ikke er
der, for løsningen rummer en lang række stærke funktionaliteter for
samarbejde.Medarbejdernekankommunikeresammenogdeledoku-
menterdirekteiColibouafhængigtaf365-licens.Etforholddersagtens
kanbliveafgørendeideøkonomiskeovervejelser,nårmanvælgersit
licens-setup for Microsoft 365. 

ColibossammenspilmedetAzureADgørdetmuligtatanvendeinte-
grationentilSharepointuansetlicenstypefraMircrosoft.Altsåvilbru-
gereviaAzureAD’etmedhvilkensomhelsttypeMSlicensfåadgang
til SharePoint, Teams ogOneDrive viaColibo baseret på de opsatte
rettigheder.

Med Colibo som  
intranet giver det  
mulighed for et mere 
fleksibeltlicensbillede
påmedarbejderniveau.

”



Business cases
Forattydeliggørepointerneomkringlicensbesparelserharviforfattet
trebrugsscenarier, der tager afsæt i forskelligebrancherogorganisa-
tionsstørrelser.

HereretoverblikoverderelevanteMicrosoft365licenser,somvibrin-
gerispil:

Microsoft 365 E3 (fuld funktionalitet)
Standard enterpriseløsning for store organisationer, der blandt andet
indeholderOfficefordesktop,SharePoint, samarbejdsapps,stor lager-
plads,enrækkesikkerhedsfunktionerogmegetmere.MedAzureAD
funktionalitetforeffektivstyringafbrugerdataogrettigheder.

Office 365 E1 (en ‘lille’ Office-pakke)
Prisgunstig løsning forkontormedarbejderederkannøjesmedOffice
viabrowserogpåmobileappsoptil10tommer–herunderogsåemail-
klienten.DerfølgermindrelagerpladsmedogingenAzureADfunkti-
onalitet.
 
Microsoft 365 F3 (for mobile enheder)
Prisgunstigløsningforfrontlinje-medarbejderederikkeerafhængigeaf
enpcpåarbejdet.HerfårdeOfficetilmobileappspåoptil10tommer
skærmeogibrowsersamtmegetbegrænset lagerpladsiOneDriveog
ingene-mail-funktionalitet.MedAzureADfunktionalitetforeffektiv
styring af brugerdata og rettigheder.

Alletrelicenstypererfororganisationermedover300ansatte.
Påside14findesenenkeloversigtoverMicrosoft-licenserne.

I det følgende zoomer vi ind på tre forskellige orga-
ni sa tioners behov og muligheder for besparelser i 
licens  budgettet.
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Business case 1: 

WeDo Software
WeDoerenstorsoftwarevirksomhedbeståendeafethovedkontorog
enrækkesalgs-ogkonsulent-kontoreriflerelande.Virksomhedenhar
1000medarbejdere,hvorafdertypiskerca. 20% projektansatte.

Licensbesparelse 
DefastansattemedarbejdereharMicrosoft365E3licenser.MedColibo
somintranetkanvirksomhedenoptimerebudgettetvedattildelebilli-
gereOffice365E1licensertildeprojektansatte.Hvis20%afmedar-
bejderneovergårtilenE1-licenskanvirksomhedenspareiomegnenaf
16% årligtmedenblandetMicrosoftlicensstruktur.

Seudregningenherunder:
Udelukkende E3 licenser: (E3: kr. 263/måned*)
1.000(medarbejdere)x263x12(måneder)= kr.3.156.000,-

Blandet licensstruktur: (E3: kr. 263/md. og OE1: kr. 50/md.*)
800(medarbejdere)x263x12(måneder)= kr.2.524.800,-
200(medarbejdere)x50x12(måneder)= kr.120.000,-
Ialt: kr.2.644.800,-

Besparelse: 3.156.000 - 2.644.800 = kr. 511.200,- årligt

Løsningen
Beregningen viser den rene besparelse ved en blandet Microsoft- 
licensstruktur. Store organisationer vælger ofteMicrosoft 365 E3 li-
censer,derkosterkr.3.156,-omåretpr.bruger.Vælgermanenblandet
licensstruktursomher,forringerdetoverblikketoverdokumentstruk-
turenogdeninternekommunikation.DetproblemløserColibo,såalle
iheleorganisationenhardensammestrukturogadgangtilinternkom-
munikationuansetfunktionogplacering.

Årlig besparelse 
på licensbudgettet

16%

*SeBilagside14
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Business case 2: 

Fjordby Kommune
Enkommunemed5000ansatteogdeterikkeunormalt,atopimodhalv-
delen eller 50% af medarbejderneikkeerdirekteafhængigeafenpc
ogenstorMicrosoftlicenspakkeforatudførederesarbejde.Eksempel-
visservicemedarbejdereogplejepersonale.

Licensbesparelse
MedColibo som overordnet kommunikations- og samarbejdsplatform
kan IT-afdelingen nu kombinere Microsoft 365 E3-licenser med bil-
ligereMicrosoft365F3-licensertilfrontlinjemedarbejderne.Hvis50%
afmedarbejdernefårenOffice365F3-licensistedetforenE3-licens,
kankommunensamletsetsparenæsten5½ mio. kr. årligt eller 40% på
licensbudgettet.

Seudregningenherunder:
Udelukkende E3 licenser: (E3: kr. 263/måned*)
5.000(medarbejdere)x263x12(måneder)= kr.15.780.000,-

Blandet licensstruktur: (E3: kr. 263/md. og OF3: kr. 50/md.*)
2.500(medarbejdere)x263x12(måneder)= kr.7.890.000,-
2.500(medarbejdere)x50x12(måneder)= kr.1.500.000,-
Ialt: kr.9.390.000,-

Besparelse: kr.  6.390.000,- årligt

Løsningen
EnkompletSharePointintranetløsningskaliudgangspunktetunderstøt-
tes afE3 licenser for ellers risikererman at forringeoverblikket over
dokumentstrukturenogdeninternekommunikation.Detproblemløser
Colibo,såalleiheleorganisationenharadgangtilinternkommunikation
selvomnoglemedarbejdereerlaverelicenseret.

Eksempelvisgiverdetkommunikationsafdelingenenyderstbrugerven-
lignyhedsplatform,mensenafdelingslederpåetplejehjemkanopdatere
vagtplanerietlokaltforumpåintranettet.

Årlig besparelse 
på licensbudgettet

40%

*SeBilagside14
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Business case 3: 

A-byg
A-bygerenentreprenør-virksomhedmedlidtover300ansatte,hvoraf
250erhåndværkereigangpåforskelligebyggeprojekter.Firmaethar
købtMicrosoft 365 E3-licensertilkontormedarbejderne,menshånd-
værkerne ikke har nogen licenser og dermed ingen adgang til intern
kommunikation,dokumenteronlineomfxarbejdsmiljøogsikkerhed
der ligger i SharePoint. 

Deterikkeenholdbarsituationmeddigitaliseringenderskerindenfor
byggebranchen,sånuovervejerdeatkøbeMicrosoft 365 F3-licenser 
tilhåndværkerne.

Licensbesparelse
Alternativet er at brugeColibo intranet til intern kommunikation og
dokument-ogvidendeling forallemedarbejdereogdermedundgåat
investereiflereMicrosoft-licensersamtudgiftertiludviklingafetSha-
rePoint-baseretintranet.EnkompletColibointranetløsningkostervæ-
sentligt mindre end Microsoft 365/SharePoint.

Seudregningenherunder:

Besparelse ved at vælge Colibo til alle medarbejdere frem for 
 Microsoft F3-licenser (kr. 50/måned*) til håndværkerne:  
250(medarbejdere)x50x12(måneder)= kr.150.000,-
 -
Colibotil300medarbejdereinkl.mobilapp.= kr.110.000,-
Besparelse: kr.40.000,-årligt

Løsning
Coliboernudensamlendeplatformforinternkommunikation,doku-
ment-ogvidendelingviabådepcogmobil.

Eksempelvisgiverdethovedkontoret enyderstbrugervenlignyheds-
platformudtilallemedarbejdere,mensbyggeledernekanoprettepro-
jektorienteredearbejdsgrupperpåintranettettildelingafmateriale-og
opgavebeskrivelser,derrelaterersigtildeenkeltebyggeprojekter.

Håndværkerneharsåfuldadgangtilnyhederogsikkerhedsdokumenter
via deres Colibo app. 

*SeBilagside14

Årlig besparelse 
på licensbudgettet

25%
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Fundamentet består af de grundlæggende brugerdata iAzureAD’et
(ActiveDirectory)hvorbrugernespersonligeoplysningerligger.Bru-
gerdataføresså rundt i ’bygningen’viavarmesystemet tildeøvrige
etager med SharePoint, Microsoft 365 og Colibo intranet.

KælderensvarertilSharePoint-laget(DMS)hvordokumenterogfiler
bevaressikkertiengodstruktur.

Indholdet gøres synligt i stueetagen hvor Colibo fungerer som vis-
ningslag forMicrosoft365-applikationerogSharePointdokumenter.
Deterstedet,hvormanopholdersigdagligtogklarersinegøremål.
Deterogsåhermanmodtagergæster,ersocialogsnakkermedhinan-
densomietklassiskintranet.

Fra førstesalen er der udsigt til resten af verden og værelserne ’be-
bos’af forskellige integrationer tilandresystemersomfxMicrosoft
365-applikationerellerHR-værktøjer,sådetblivertilpassetdenenkel-
teorganisationogmedarbejder.

Samspillet mellem Microsoft 365, SharePoint og Colibo 
kan illustreres som etagerne i et hus. 

Fundament:  
Microsoft Azure AD

Stueetagen:  
Colibo intranet  
som visningslag

1. sal:
Integrationer til Microsoft-365 
og andre systemer

Kælder:  
SharePoint (DMS dokumentlaget)
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Colibo som visningslag
Colibointraneterudvikletmeddetformålatvære
kommunikations- og samarbejdsplatform for hele
organisationen. Inkluderet i løsningen er en lang
rækkefunktioner,dergør,atbrugerneharetkøre-
klart intranetfraførstedagmedblandtandet:ny-
hedsfeed,søgefunktionogtelefonbog.

Platformenerstærkpåintegrationtilenlangrække
kendteapplikationerogsystemer,hvorSharePoint
ogdekendte365-applikationerernogleafmulig-
hederne.Specifikkeforretningsværktøjerindenfor
fxHRogkundeserviceerandre.

Ved at anerkende SharePoints styrke som DMS
(DocumentManagementSystem)ogudnytteColi-
bosstyrkesomintranetogvisningslaget,bliverdet
muligtathøsteheltunikkefordele.

Colibo giver ejerskabet tilbage til brugerne ved
blandtandetatladedemtilpasseløsningentilden
enkeltes behov blandt andetmed integrationer til
365-applikationer somTeams,YammerogShare-
Point dokumenter. Det øger samtidigt værdien
af Microsoft 365, fordi brugeren oplever et bedre 
overblikogudnyttelseafapplikationerne.

SharePoint x Colibo 
Løsningen på de høje licens- og udviklingsomkostninger til Microsoft 365 og 
SharePoint intranet er at åbne dørene for Colibo som den samlende platform. 
Det ene udelukker ikke det andet, og som vi har forsøgt at vise, er der klare 
fordele i en kombination af de to platforme.

Synergi og integration
I Colibo er tilpasning gennem rettigheder og wid-
gets en hjørnesten i opbygningen af brugerinter-
face. Med SharePoint som medspiller bliver mulig-
hederne i Colibos Intranet enorme, og alligevel 
aldriguoverskuelige.

Engod intranetløsning integrerer til andre forret-
ningskritiske systemer. Ved at samle systemerne
opnår din organisation en optimeret arbejdsgang,
dasystemernevilblivesamletétsted.Colibokan
tilpassesIT-infrastrukturen,sådeternemtatarbej-
demeddokumenterfraforskelligesystemerihver-
dagen. 

Teknikken
Coliboerbaseretpådenfleksible.NETteknologi,
sombetyder,atdukanintegreredinvirksomheds
vigtigste systemer, såsom Business Intelligence,
ExchangeServerellerCRMogøkonomisystemer.
PådenmådekandustrukturereogtilpasseColibo,
sådetbliveretskræddersyet intranetmedadgang
tilalledesystemer,somduharbrugforidinvirk-
somhed.
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Citat fra IT-medarbejder:

– Colibos intranet udnyt-
ter SharePoints styrker 
som DMS og bygger på 
derfra. 
Colibo er den ultimative
holdspiller, der får sam-
spillet mellem medarbej-
dere, systemer og appli-
ka tioner til at lykkes 
både for administratorer 
og brugere uden at om-
kostningerne stikker af...
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Opsummering
SelvomSharePointogMicrosoft365erdefakto-valgetimangeoffent-
lige organisationer og private virksomheder, er der en række tungt-
vejendefordelevedatintegrereløsningenmedetuafhængigtintranet
–bådeøkonomiskeogpraktiske.

Ofteerudgangspunktet,athvismanalleredeharMicrosoft365,såkan
detvirkesomom,atSharePointeret’gratis’intranet.SharePointerdog
ikkeetdriftsklartintranet.Detenplatformhvorpåetintranetkankon-
figureres,ogderkanpotentieltværeomkostningerforbundethermed.

Selvmellemstorevirksomhederkankommeiproblemer,fordideførste
skridt er nemmemedSharePoint som intranet,mendet er skalering
ikke.Etenkeltintranetmedetparwebstederernemtnok,menatskabe
enoverskuelignavigationovermereendénhub-sideforbliverproble-
matisk.*

Deskitseredebusinesscaseserganskevistfiktiveeksempler,mende
viserværdienforbådebrugereogbundlinjehhv. i formafbedre in-
tegrationmellem systemerne ogøkonomisk i formaf besparelser på
licens-ogudvikling.

Et moderne intranet som visnings- og integrationslag til den enkel-
temedarbejders365-applikationerkombineretmedet dokumentlag i
SharePointåbnermulighedenforatgiveenheltandenoplevelsemed
enbehovstilpassetbrugerfladeog ikkemindststørrefleksibilitet rent
licensmæssigtudenatkoblenogenafdeninternekommunikation.

n

Gratis download 
Det Office 365-  
venlige intranet
Læsmereomhvordandukanforénehele
ditdigitalearbejdsrummedColibosOffice-
venligeintranetløsningher.

*Kilde:ClearboxConsultingLtd.
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Bilag 
Microsoft 365 licenspakkerne til store organisationer kort forklaret.

FormereinformationomdeenkeltelicenstyperhenviservitilMicrosoftshjemmeside.

Microsoft 365 E3 Office 365 E1 Microsoft 365 F3*

Pris Kr. 263 / måned Kr. 50 / måned Kr. 50 / måned

SharePointogYammer x x x**

MSOfficeapplikationer x x 
(internetogmob.devicesoptil10”)

x 
(kuntilmobiledevicesoptil10”)

OutlookmailogExchange x x x
(kunoptil2GB)

Teams x x x

OneDrive x x x
(kunoptil2GB)

AzureActivedirectory x - x

Alleprisererpr.bruger/månedex.momsframicrosoft.com 

*F-licenserberegnetfordetMicrosoftkalderFrontlinje-medarbejdere-inkludererkunOffice- 
webappsog-mobilapps.Office-mobilappserbegrænsedetilenhedermedindbyggedeskærme 
på10,1tommer(diagonalt)ellermindre.

**Ingengruppepostkasse.Intetpersonligtwebsted.Kanikkeopretteformularer.





OM COLIBO

Colibo er en Workplace Integration Hub,dersamlerheledindigitalearbejdsplads
ogsikrerenoptimalmedarbejderoplevelseiheleorganisationen.Viersamlings-
punktetforalledinedigitaleværktøjerogmedarbejderepåalleniveauer.

Vierditnæstegenerations intranet; integrations-ogvidendelingsplatform,kom-
munikationssystem,samarbejdsplatformogonlinedashboard–altsammenmuligt
gennem en hub der rummer et stort udvalg af widgets og integrationer.

Vihjælpervirksomhederogoffentligeorganisationer,medattransformereogde-
finere fremtiden fordendigitalearbejdsplads–blandtandetvedat løse integra-
tionsudfordringen. Samtidigt får medarbejderne en integreret oplevelse gennem
kraftfuldsøgningpåtværsafplatformeog“onehubaccess”tilhvertenesteforret-
ningsværktøjogsystem.

ColiboliggerihjertetafÅrhus,DanmarkmedkontoreriLuxemburg,Sydney
ogHongKong.Dagligterdermereend175.000brugereafColibofordeltpå28
lande.Vores kunder er en blanding af kommuner, offentlige organisationer og 
private virksomhederindenforforskelligevertikalerogforretningsområder.

Vi er Colibo – Workplace Integration Hub.

colibo.com


